 Anexa nr. 2

PROGRAMA DE PREGĂTIRE

INIŢIERE ÎN COMPETENŢE ANTREPRENORIALE

Durata (în ore de pregătire): 24 de ore (19 ore de pregătire teoretică și 5 ore de pregătire practică)
Obiectiv general: 

· Dezvoltarea unui antreprenoriat integru.
Obiective specifice:
· Identificarea și introducere ȋn înțelegerea cadrului legislativ care reglementează activitatea de antreprenoriat.
· Identificarea și înțelegerea principiilor care stau la baza dezvoltării unui antreprenoriat integru.

· Identificarea elementelor fundamentale ale unei activităţi independente.

· Recunoaşterea  riscurilor în scopul identificării vulnerabilităților în cadrul unui antreprenoriat integru.
	INIŢIERE ÎN COMPETENŢE ANTREPRENORIALE


	Durata (în ore de pregătire): 24 ore

	Obiective generale: Dezvoltare unui antreprenoriat integru

	Nr. Crt
	Obiective de referinţă
	Conţinutul de bază

Pe capitole/secvenţe de pregătire teoretică sau practică
	Metode de formare
	Mijloace de instruire, materiale de învăţare
	Criterii de evaluare

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1.
	La sfârșitul programului, participanții vor:

Putea definii în mod corect conceptul de antreprenoriat și vor înțelege care sunt principiile pe care trebuie să le respecte un antreprenor.

	Introducere în antreprenoriat. 
Conceptul de antreprenoriat. (4 ore)


	· Prezentări interactive

· Discuții de grup

· Lucru ȋn echipă

	· Flipchart

· Suport de curs

· Prezentare PowerPoint

· Videoproiector

· Laptop


	Cunoașterea și definirea corectă a conceptelor cheie și a principiilor care stau la baza antreprenoriatului integru.



	2.
	La sfârșitul programului, participanții vor:

Inţelege cadrul legislativ care reglementează activitatea de antreprenoriat.
	Introducere ȋn ȋnţelegerea  cadrului legislativ care reglementează activitatea de antreprenoriat. (2 ore)
	· Prezentări interactive

· Discuții de grup

· Lucru ȋn echipă

· Studiu de caz

	· Flipchart

· Suport de curs

· Prezentare PowerPoint

· Videoproiector

· Laptop
	Inţelegerea cadrului legislativ care reglementează activitatea de antreprenoriat. 

	3. 
	La sfârșitul programului, participanții vor:

Cunoaște pașii elementari în  dezvoltarea unui plan de afacere.

Știi să identifice sursele financiare necesare în dezvoltarea unei afaceri.
	Inițierea unui plan de promovare a afacerii  şi identificarea surselor financiare ale planului de afacere. 
(4 ore)


	· Prezentări interactive

· Discuții de grup

· Lucru ȋn echipă

· Studiu de caz

	· Flipchart

· Suport de curs

· Prezentare PowerPoint

· Videoproiector

· Laptop


	Capacitatea de a folosi noțiunile prezentate.


	4.
	La sfârșitul programului, participanții vor:

Știi să identifice metodele de finanţare a unei activităţi independente.
Știi să întocmească o politică de promovare a unei activităţi independente.
	Politica de promovare și metode de finanțare a unei activităţi independente. 
Vulnerabilităţile unei activităţi independente. (6 ore)
	· Prezentări interactive

· Discuții de grup

· Lucru ȋn echipă

· Studiu de caz

	· Flipchart

· Suport de curs

· Prezentare PowerPoint

· Videoproiector

· Laptop


	Capacitatea de identificare a posibilelor metode de finanțare pentru o activitate independentă, precum şi a vulnerabilităţilor acesteia.


	5.
	La sfârșitul programului, participanții vor:

Știi să prezinte metodologia unui plan de marketing. 
	Metodologia de  dezvoltare a unui plan de marketing. (3 ore) 

	· Prezentări interactive

· Discuții de grup

· Lucru ȋn echipă

· Studiu de caz

	· Flipchart

· Suport de curs

· Prezentare PowerPoint

· Videoproiector

· Laptop
	Capacitatea de prezentare a metodologiei unui plan de marketing.


	6.
	La sfârșitul programului, participanții vor:

Știi să dezvolte un plan de afaceri.
	Planul de afacere. 

(5 ore)


	· Prezentări interactive

· Discuții de grup

· Lucru ȋn echipă

· Aplicații practice

· Studiu de caz
	· Flipchart
· Suport de curs
· Prezentare PowerPoint
· Laptop


	Capacitatea de a întocmi un plan de afaceri.
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